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Modul 1 
Dein Fundament

Lass uns damit beginnen, Dein Fundament zu bauen. 
Der erste Schritt dazu ist, dein WARUM zu finden. 
Dein WARUM ist der Antrieb für Deinen Erfolg.
Dein WARUM treibt dich an und berührt dein Herz.

Beantworte die Fragen auf den folgenden Seiten, um dein WARUM zu
finden 



Nimm dir Zeit und beantworte die folgenden Fragen der Reihe nach und
schriftlich, um dein WARUM zu finden

Welche 5 Dinge willst du JETZT wirklich haben? Träume groß und frag
dein Herz 

Sortiere diese 5 Dinge nach ihrer Wichtigkeit. Bei welchem Wunsch
hüpft dein Herz vor Freude am höchsten, wenn du daran denkst?

Dein WARUM

Wie würdest du dich fühlen, wenn du diesen Herzenswunsch wahr
werden lassen könntest?

Dein Gehirn denkt in Bildern - welche Bilder drücken diesen
Wunsch, diese Sehnsucht am besten aus? 

Welche 5 Dinge willst du JETZT wirklich haben?
Träume groß und frag Dein Herz 

Welchen ersten Schritt kannst du HEUTE tun, um dein WARUM wahr
werden zu lassen?

WAS IST DEINE VISION?
Was willst du in den nächsten 3 Jahren erreichen? Mit der Vision,
die du kreierst wirst du sehr schnell deine Bestimmung und deinen
Weg finden, der dich zu deinen Zielen führt.



Deine Ziele
Notiere dir hier dein kurzfristiges, dein mittelfristiges und
dein langfristiges Ziel und schreibe dazu, bis zu welchem

Datum, du dieses Ziel erreicht hast.

Mein kurzfristiges Ziel

Mein mittelfristiges Ziel

Mein langfristiges Ziel



Deine Zielgruppe
Lerne Deinen Lieblingspartner kennen

TIPP: Schreibe dir die Antworten in ein Notizheft, dass du jederzeit
wieder darauf zurückgreifen kannst.

Wie alt ist er (ich gendere hier nicht!)? Ist er männlich oder
weiblich? Wo wohnt er?

Will er geduzt oder gesiezt werden? Gib ihm der Einfachheit halber
einen Namen. 

Welchen Beruf hat dein Lieblingspartner? Beschreib ein wenig was er macht

Wo kauft dein Lieblingspartner ein? Welche Zeitschriften und Blogs liest
er? Welche Podcasts hört er? Auf welchen Websites surft er? 

Welche Hobbys und Interessen hat er? Was tut er außerhalb von seiner
Arbeitszeit? 

Was sind seine größten Probleme und Herausforderungen, die ihn
aktuell beschäftigen (egal ob beruflich oder privat) 

Welche Werte hat dein Lieblingspartner? Was ist ihm wichtig?

Welche Ziele hat dein Lieblingspartner und was hält ihn aktuell davon ab
dort hin zu kommen?

Auf welcher Social-Media-Plattform fühlt er sich wohl? Wem folgt er
dort und warum? 

Was macht dich für deinen Lieblingspartner zur 1. Wahl, um mit dir
zusammenzuarbeiten?

Wie fühlt sich dein Lieblingspartner, wenn er mit dir in Zukunft
zusammenarbeitet?



Beantworte hier die gleichen Fragen, die du auch schon für deinen
Lieblingspartner beantwortet hast. 

Notiere dir deine Vorlieben, was kannst du besonders gut, wo tust dich
schwer, welche Fähigkeiten hast du, was kannst du nicht so gut?

Erstelle dir auch gerne <<HIER>> deine Human-Design-Analyse, um noch
tiefer zu gehen 

Wer bist du?

https://www.evafischercoaching.de/be-you-nique-entdecke-deine-einzigartigkeit/


Modul 2 
Konzept erstellen

In diesem Modul wirst du dir dein eigenes Konzept für dein erfolgreiches
Online-Business erstellen und die Puzzleteilchen zusammensetzen. 
Du wirst dich für 3 - 4 Geschäftsmodelle entscheiden, die zu dir passen

und

du wirst sie zu einem runden Konzept zusammenfügen.
Außerdem kümmern uns darum, wie du sichtbar wirst und dein Konzept
vermarktest.



CHECKLISTE
Geschäftsmodelle

Digitale Produkte mit MRR / PLR

Appointment-Setting

Amazon FBA

Dropshipping

Trading

Freelancer

eigene Kurse / digitale Produkte

Affiliate-Marketing

Closing

Network-Marketing

...............................................



Was hast du bereits

Welches Business hast du bereits, das sich zum online Geld verdienen
eignet? 

Bist du bereits in einem Network gestartet? 
Hast du ein Affiliate-Programm, weil du selbst am Programm
teilgenommen hattest?
hast du einen eigenen Kurs oder ein E-Book geschrieben?

Denk hier genau nach, was bei dir bereits da ist. Schreib dir ALLES auf.

Was sind deine 3 Geschäftsmodelle, die du dir ausgesucht hast?

Wie gut kennst du dich mit den Geschäftsmodellen und mit dem Thema
Online-Business aus?



Konzept erstellen

Was ist dein übergeordnetes Thema?

Hast du eine Möglichkeit, mit der sich deine Kunden vorab Geld
beschaffen können bzw. kannst du Ratenzahlungen anbieten?

Finde hier eine sinnvolle Reihenfolge, die aufeinander aufbaut, für deine
Projekte

Was kosten die Produkte?
Network: Einstiegspakte - monatlicher Aktivstatus
Affiliate-System: Preis für den Kurs bzw. das Produkt, das du
vermarktet
MRR-Kurs
eigene von dir erstellte Kurse oder Coachings
usw.



Konzept zusammenfügen

vorgeschaltetes Projekt, das
zur Geldbeschaffung dient
(falls vorhanden) 

Projekt / Kurs / Buch, das zum
Lernen dient - können auch 2
unterschiedliche Dinge sein 
(z.B. 1 Kurs + 1 Buch) 

2 Networks, die zum Thema passen,
sich aber nicht in die Quere kommen,
sondern ergänzen. Eines davon ist
dein Hauptnetwork, auf das du
deinen Fokus legst.
Bestenfalls kreierst du hier sowohl
aktives als auch passives Einkommen.

Zusätzliche Einnahmequelle über
Affiliate-System, selbsterstelltes E-
Book, Low-Content-Book oder
Networkprodukt, das jeder braucht,
usw.

Geldquelle1.

2. Geldquelle
(evtl. 3. Geldquelle)

3. Geldquelle 4. Geldquelle

5./ 6. Geldquelle



Deine Sichtbarkeit
Das ist wichtig, wenn du online arbeiten willst:

Deine eigene Brand: Sorge für ein einheitliches Erscheinungsbild,
sodass deine Zielgruppe sofort erkennt, dass das Posting von DIR
stammt.

Beantworte unbedingt folgende Fragen, bevor du anfängst, deine
Sichtbarkeit aufzubauen:

Welche 2 Social-Media-Plattformen sagen mir am meisten zu?

Sorge dafür, dass du deine Postings so erstellst, dass deine
Traumkunden von selbst zu dir kommen. Sie müssen das Gefühl
haben, dass du sie ganz persönlich ansprichst und dass sie dein
Angebot unbedingt brauchen. Dafür ist es wichtig, dass du deine
Zielgruppe in- und auswendig kennst. Wenn das noch nicht der Fall
ist, geh nochmal zur Lektion “Deine Zielgruppe” und erstelle dir deinen
Avatar.

Auf welcher Social-Media-Plattform hält sich meine Zielgruppe auf?

Egal welche Social-Media-Plattform du wählst, du solltest IMMER die E-
Mail-Adressen deiner Interessenten/Kunden sammeln, denn du weißt
nie, was den Marc Zuckerbergs dieser Welt morgen einfällt. Und wenn
dann alles, was du dir aufgebaut plötzlich weg ist, ist das mehr als bitter.

Deine E-Mail-Liste dagegen gehört immer DIR. Wie du dir damit einen
genialen Funnel baust, erfährst du  <<HIER>>

https://erfolgreich-mit-eva.tentary.com/p/438ket


Modul 3 
Deine Blaupause

In diesem Modul nehme ich dich mit in meine Welt des Online-Business
und du bekommst von mir dein Copy-Paste-Konzept zum sofort starten.

Dein Vorteil: Wir verdienen gemeinsam Geld und ich bin an deiner Seite,
ohne dass du mir einen Cent dafür zahlen musst.

Mache dir auf der folgenden Seite deine Notizen zu diesem Modul und
melde dich einfach per WhatsApp bei mir, wenn du Fragen hast und mehr
wissen willst. 

Du erreichst mich unter der Telefonnummer +49 171 322 7521



Deine Notizen



Deine Boni
Schau dir jetzt unbedingt noch deine Boni an, die
ich für dich zusammengestellt habe und mach dir
deine Notizen dazu.

Folgende Boni warten auf dich:

Bonus # 1 - Dein positives Mindset

Bonus # 2 - Einen kostenlosen Funnel bauen

Bonus # 3 - Deinen perfekten Partner/Kunden anziehen

Bonus # 5 - Bücher, Podcasts & Filme

Bonus # 4 - E-Book “Tipps & Tools für deinen Online-Erfolg”



Deine Notizen


